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In medie. 60% din prospecti spun NU de 4 ori Totusi, 70% din agentii de vanzari renunta dupa
inainte sa cumpere. doar UN singur e-mail trimis.

Sa reactivezi un prospect pierdut este
mult mai usor si ieftin DECAT sa atragi prospecti noi.

Tu ce faci cu prospectii tai
pierduti?

Daca folosesti in continuare Excel-
ul, nu e de mirare daca uiti de
prospectii pierduti..

Daca si tu te-ai saturat de....
Baze de date NECLARE

Proiecte si procese de vanzare HAOTICE

Rapoarte si informatii importante LIPSA
Sarcini delegate UITATE
Functionalitati care cauzeaza GRESEL]

~atunci esti in locul potrivit ca sa treci la un alt nivel!
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Ti-al reactiva si tu prospectii
pierduti, dar baza ta de date din
Excel nu te qjuta?

Stai fara grija!

Suntem aici sa iti oferim
Indrumare.
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Valorificarea prospectilor pierduti
pas cu pas:

1. Baza de date clara
Ai nevoie de o baza de date clara, unde fiecare prospect pierdut are cardul lui.

2. Istoricul prospectilor pierduti
Pe cardul fiecarui prospect pierdut poti introduce si vedea mai apoi istoricul lui. (ce oferta i s-a
trimis, ce s-a discutat, de ce -ati pierdut.)

3. Filtreaza prospectii pierduti
Poti filtra baza ta de date in functie de orice criterii stabilite de tine. De exemplu, poti filtra
prospectii dupa localitate, dupa data ultimului contact, dupa canalul de marketing prin care au
ajuns la tine si dupa orice alte criterii pe care le-ai stabilit in prealabil.

Gaseste cu usurinta prospectii tai pierduti si acceseaza istoricul lor ca sa vezi ce s-a discutat pana
acum.

4. Sarcini delegate si remindere
Creeaza si deleaga sarcini legate de prospectii pierduti, cu doar cateva click-uri, prin sabloane, iar
sistemul iti notifica angajatii ca au o sarcina noua de gestionat.

5. Trimite e-mailuri sau SMS-uri in masa catre prospectii pierduti
Poti trimite e-mail-uri in masa prin care sa targetezi doar prospectii tai pierduti cu diferite reco-

mandari si oferte personalizate. lar ei, printr-un singur click, iti vor putea semnala daca sunt inte-
resati sau nu.

6. Rapoarte actualizate instant
Poti urmari exact cati prospecti activi aveti si in ce status se afla acestia. Daca ai trimis e-mailuri in
masa catre ei, veziin timp real cati le-au deschis si cati au dat click pe un link din continut. Astfel
ai intotdeauna informatii actualizate despre statusul vanzarilor in cadrul companiei tale.

Obtine venituri din prospectii tai pierduti cu MiniCRM!

Testeaza gratuit SVl Solicita o oferta personalizata


https://www.minicrm.ro/signup/try/?utm_source=facebook&utm_medium=cpc&utm_campaign=direct_ad_cold
https://www.minicrm.ro/pret/?utm_source=Facebook&utm_medium=cpc&utm_campaign=lost&utm_content=direct_ad_cold

Cum sa implementezi toate astea in
compania ta?
1. Solicita un cont de testare gratuit, fara obligatii.

2. Veifi contactat in cel mai scurt timp de catre un consultant.

3. Vei putea discuta cu acesta despre nevoile companiei tale si veti putea gasi impreuna solutii
pentru aceste nevoi.

4. Intre timp. incepe sa testezi functionalitatile de baza.

( Fa-ti un cont gratuit >
X MiniCRM
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